
Devenez spécialiste du commerce
 des agroéquipements et des 

agrofournitures

« Vous souhaitez être formé au sein d’une 
équipe commerciale afin de développer vos 

techniques de négociation et de conseil 
technique. Vous souhaitez exercer un 
métier vous permettant de mettre en 

valeur votre dynamisme, votre sens de la 
communication, et votre polyvalence. »

CS TC
Technico-Commercial agroéquipements agrofournitures

Admission sur étude de dossier

• BTSA
• DUT ou diplôme supérieur de niveau II ou I

Diplômes Donnant accès à la formation

• Suivi et développement de portefeuilles de clientèle
• Négociation commerciale
• Politique commerciale et marketing
• Techniques de vente et de conseil
• Gestion d’une force de vente
• Droit commercial

compétences acquises

• Insertion professionnelle
• Licences
Toute poursuite d’études permises par le diplôme déjà detenu par le candidat

poursuite D’étuDes

• Technico-commercial en coopérative (négoce agricole, concessionnaire, 
grande distribution spécialisée)

Débouchés Dans l’emploi



• Gestion de la clientèle
• Informatique et webmarketing

• Anglais 

• Gestion de la force de vente 

legta.amiens@educagri.fr@
03 22 35 30 00

www.leparacletamiens.com
80440 COTTENCHY (À 10 KM D’AMIENS)
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• Marketing, merchandising
• Droit

TECHNIQUES DE VENTE ET DE NÉGOCIATION :
• Négociation commerciale
• Communication

ÉLABORATION DE LA POLITIQUE COMMERCIALE DE L’ENTREPRISE :

GESTION DE L’ACTIVITÉ COMMERCIALE DANS LE RESPECT DE LA 
RÉGLEMENTATION :

• Gestion économique et 
commerciale

UTILISER LES CONNAISSANCES TECHNIQUES, ÉCONOMIQUES ET 
RÉGLEMENTAIRES RELATIVES AU SECTEUR D’ACTIVITÉ :

• Connaissances techniques 
Machinisme, Zootechnie, Agronomie, 
Qualité

contenu De la formation sur 2 ans

550 heures sur 1 an en alternance 
1 semaine en centre de formation / 2 semaines en entreprise

Obligation de signer un contrat d’apprentissage de 1 an dans un des secteurs 
suivants :
• Coopérative agricole
• Négoce agricole
• Concession agricole
• Grande distribution spécialisée
• Unité commerciale ou magasin de vente directe

contrat D’apprentissage

• Evaluation à 100% par contrôle continu en cours de formation (CCF) via des 
mises en situation professionnelle et des entretiens d’explicitation
• Dispositif UC du Ministère de l’Agriculture
• Possibilité de parcours par blocs de compétences

méthoDes D’évaluation

Compléter un dossier d’inscription au CFPPA en parallèle puis effectuer un 
entretien de motivation

comment s’inscrire ?


